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KLIMA-SOGUTMA SEKTORU VIZYON VE HEDEFLERINI TARTISTI g

Klima, artarak siiren yatirimlari,
atilmlari ile diinyaya agilabilecek
sektorlerimizden. Klima
sektorinin lilkemizdeki geligim
sureci, katedilen mesafe,
eksiklerimiz, fazlaliklarimiz,
umutlarimiz... Klima ve sogutma
sektoriinde faaliyet gosteren
kuruluslarimizdan bir grup
temsilci ve hocamiz Prof. Dr.
Dogan Ozgiir, bir aksamiistii
biraraya geldi ve dergi
okurlarimiz igin bir “durum :
tespiti” yapmaya gahsti. Ozellikle
endustriyel sogutma-klima alaninda Tirkiye’nin sahip oldugu diistuniilen
avantajlarin, sektoriimiizii ve lilkemizi hakettigi bagarilara tagimasini diliyoruz...

Sayr: 78
Temmuz 2005

Prof. Dr. Dogan Ozgiir: Bu sektériin gelisim siirecinin baslarinda, klimanin “liiks”
olmadigi mesajlarinin veriimesine 6zen gosteriliyordu. Klimanin “liks” olarak
goérulmesi, saninm artik s6z konusu degil. Bugiin asmamiz gereken baska etaplar
var 6nimuzde..

Tevfik Akannag: Klima, Glkemizde son on yildir ihtiyag haline geldi. Bu sirecin
oncesinde Turkiye’de bu sektdrde daha ¢ok, yabanci temsilcilik bazinda ¢alisan
birkag firma bulunuyordu. 80’li yillarda-6zellikle 1985’ten itibaren- Turk firma
temsilcilerin yurtdig1 ziyaretleri artmaya bagladi. O dénemlere kadar, zrai Grtin
Uretimi fazla olan Ulkemizde, bu Urlnleri ilgilendiren depolama, sogutma
yatinmlari, iller Bankas| tarafindan yapilmaktaydi. Sogutma sektérii faaliyetleri de
agirhikli olarak soguk depolama odakli idi. Yurtdigi ziyaretlerimiz, temaslarimiz
arttikga, teknoloji ve bilgi transferi yapilmaya baslandi. Bu dénemi, sektorin
dénum noktasi sayabiliriz. Bundan 6nce Uretim kalitelerinin ¢ok iyi oldugu
sOylenemezdi. Taahhlt agirlikh bir pazar yapisi oldugundan, fiyat, 6n planda
geliyordu. O dénemlerde sanirim fiyatlar da —bu giine oranla- bir hayli yliksekti.
Cihazar, agirlikli olarak yurtdigindan geliyordu. 80’li yillarda, turizm tesvikleri ile
birlikte, turizm yatirmlari artti. Yurtdig1 temaslari artan kuruluslarin gogu, hem
tretici hem de miimessil firma oldular. Uretim, daha gok yari mamul montaji
seklinde idi.

Cengiz Hepergil: Gimrik duvarlari varken, -bir yonu ile- yerli Gretim korunuyordu.
Uretim adetleri diis ik, fakat kar marji yiiksekti. Cogunlukla soguk depoculuk
yapiyorduk. Turizm yatinmlari ile havalandirma, klima sektéru yapilanmaya
basladi.

Prof. Dr. Dogan Ozgiir: Giimriik duvarlari ile var olan koruma, lehimize mi oldu,
aleyhimize mi, baz acgilardan tartigilabilir.

Tevfik Akannag: 90’l yillarin basindan itibaren yatirrmlarin hizkazandigini

goéruyoruz. 90’ yillar, yurtdisi ile entegrasyon acisindan basaril bir dénem oldu.
Turkiye klima sektoru olarak, son on-onbes yillik dénemin atak donemi oldugu
sOylenebilir. Ginimizde “Turk mali” cihazlar, 6zellikle yakin cografya tlkeleri
basta olmak tizere kabul gériyor, tercih ediliyor. Kanimca sektor olarak yeni
hedefimiz; iretim adetlerini yiikseltmek olmalidir. Uretimimizin “pahalr” oluguna
care Uretmeliyiz. Sektorde faaliyet gésteren firma miktarina karsi, tatminkar
hacimde talep yaratlamamistir. Bu nedenle yasanan rekabetin giicu, karlihgi da
engellemektedir. Ihracat, en dnemli talep artirma olanagidir. Bu olanagi en iyi, en
parlak seviyeye goétirmeliyiz. Tirk sanayisinin ihracat patlamasi yaratacak
potansiyeli olduguna inaniyorum.
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Serhat Ocakgloglu: Gectigimiz yillara kadar YORK, Turkiye’'de temsilciligi
vasitasiyla vardi. Dort yil 6ncesinde YORK, Turkiye'ye gelme karari aldi ve siireg
icinde Turkiye'deki temsilcisini de biinyesine entegre ederek yeni yapilanmasini
olusturdu. YORK olarak bazi komponentlerin tretimini Turkiye’de, isbirligi
yaptigimiz uretici kurulug araciligi ile gergeklestiriyoruz. Klima santrallari, bu
calisma igindeki Uriin grubumuz. Sogutma gruplariigin ileriye dénuk olarak
fizibilite galismalar yurGtiyoruz. Hangi Grinleri burada Gretmemizin efektif
olacagini arastiriyoruz. Turkiye’'de uretim yapilmasi yolunda giderek yogunlasan
talepler, Ust ydonetime geliyor. Tirkiye'de yapilacak uretimin sadece Turk pazarina
yonelik olmasi disunulmuyor. Turkiye'de teknoloji Uretme kabiliyeti cok yiksek
degildi. Ama artik Snemli bir tecriibe birikimi olugtugunu goériiyoruz.

Yesim Giilcan Portakal: Firmamiz UNTES, hem vyerli iiretici , hem de ithalatgi,
mumessil bir kurulus. Sogutma gruplari, fan koiller gibi cihazari, yurtdigindan
getirmekteyiz. Iginde bulundugumuz dénemde, bu sektdrdeki firmalarin Ar-Ge,
dizayn, sertifikasyon, akreditasyon konularinda atak igcinde oldugunu gériyoruz.
Sektorin belirli noktalarda gérmesi gereken destegdin yetersizoldugunu
disiiniyorum. Ozellikle proje firmalari ve kullanicilarin, yerli Girinleri destekleyen
bir yaklagim1 olmalarini bekliyoruz. Tlrkiye’de akredite 6l¢ciim ve test laboratuvarlar
maalesef yok denecek kadar az. Bu ciddi bir eksiklik. Yuksek kalifikasyonda retim
yapabilmek igin, bir gok seyi ithal etmemiz ve firma bazinda yiiksek yatirm
bedelleri 6dememiz gerekiyor. Nitekim bu bedeli 6dedik ve bugiin oldukga iddiali
bir 6lgim ve testlaboratuvarina sahibiz. Olmasi gereken atilimi gosterebilmek igin,
yabanci bir kurulusla %50 ortak yapisiiginde yeni bir olusum iginde girdik. Yabanci
sermayenin llkemizde yatirma yonlendirilmesinin 6nemi sliphesiz ki biyik. Ama,
dogrudan drtinde ve Uretim sureglerinde kaliteyi yukseltecek yatirmlarimizin
tamamini gonul isterdi ki, kendi 6z kaynaklarimizla karsilayabilelim.

Ozellikle sistem klimas1 Girlin segmentinde bulunan standartlardaki yetersizikler,
Uretici firmalar arasinda haksizrekabete, toplum sagligi ve enerji verimliligi
konusunda sorunlara neden oluyor.

Kaliteyi ve misteri memnuniyetini 6n plana alan firmalar ile sadece fiyat bazi
strateji iZleyen firmalar arasinda haksiz rekabete yol agiyor. Olusan bu haksiz
rekabet firmalarin Uriin gelistirmesi igin ayirabilecekleri butgelerin kisilmasina
yolagiyor, sektdrdeki Urlin kalitesinin artmasini engelleyici bir faktor olarak
karsimiza gikiyor.

Enerji maliyetlerinin her gegen giin artigi ginimuzde, 6zellikle Turkiye gibi enerji
kaynaklari konusunda diga bagimli bir tlke igin, klima cihazlarinin eneriji
verimlilikleri konusunda higbir sinilama bulunmuyor. Bunun sonucunda llkemiz
ciddi oranda déviz kaybina ugruyor.

Standartlar konusunda bulunan bu eksikligin dizeltiimesi konusunda,
sektérimuze ait mesleki organizasyonlar, TSE ve Sanayi Bakanligiile istisareleri
glglendirmeli, 6ncullk roli ustlenmelidir.

Prof. Dr. Dogan Ozgiir: Yabanci kuruluslardan saglayacagimiz yarar, sadece
sermaye katilim payi degil. Bizim uluslararasi pazarlardaki pazarlama kabiliyetimiz
cok guglu degil. Onlarin dagitim kanallarindan, pazar avantajlarindan istifade
etmemiz gerekir. Ayrica hassas 6lgum yapabilmek tabii ki 5nemli, ancak
uygulayabilmekle baglantil olmali. Uygulanamayacak kadar hassas dlgim
yapabilmemizin bize yarari olmaz. Oncelik siralamamizda verimlilik, Giretim
planlamasi, malzeme ile iliskimizde sorunlarimiz var.

Vural Eroglu: Bundan 20 yil 6ncesine baktigimizda, Turkiye’deki klima ihtiyaci ile
bugtin arasinda gok buyik fark var. O donemde tim Ulke genelinde yilda en gok
250-300 sogutma grubu ihtiyaci vardi. Buglin ise, blylk 6lgekli tek bir firmanin
Tirkiye satis1 bu hacimde. Ozal dénemi ile yurtdigina acilan Tiirkiye hizli bir
gelisme surecine girdi. YORK’la tanisana kadar bir gok cihaz uretiyorduk.
Sonrasinda ise belirli {ir(in gruplarina odaklanma karari aldik. Ozellikle de klima
santraline ydneldik. Ik klima santrali satisimizi animsiyorum, Aksaray Vatan
Caddesinde bir kamu yapisiigin 12 santral yapilacakti. Teslim siresi bir yild1.
Buglin ise Uretim ve teslimat yetenegimiz, yurtdisi kuruluslarla rekabet edebilir
seviyede. Sureg i¢cinde klima komponentleri ve yan sanayi de gelisti ancak yan
sanayinin gelisimi hala istenen diizeyde degil. Ornegin uluslararasi standartlarda
batarya Ureticimiz var ama, Ufleyici Griin gruplarinda, fanlarda hala bdyle bir ihtisas
yonelimi gergeklestiriimedi. Yillar 6nce ISKID’de “Tiirkiye Klima Uretim Ussii
Olmalr” hedefini koymustuk. Bu yil IKK Hannover Fuarr'na 30-40 uretici
kurulusumuzkatihyor. Yani bu hedef dogrultusunda yol aldigimiz s6ylenebilir.
Ancak, “surdurulebilir kalite”yi yabancilara iyi anlatabilmemiz, ikna edebilmemiz
lazim. Turkiye, kayit altina aldigi1 sanayiciyi neredeyse yerden yere vuruyor.
Kullandigimiz elektrik maliyeti yabanci rakiplerimizin Gzerinde, yatirim kredileri
faizleri yurtdigindakinin 10 katina yaklagiyor.
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geciriimesine ihtiyacimiz var. Turkiye’de klima denince, devletin algiladigi salt
duvar tipi klimalar. Endustriyel klimayr gérmuyorlar. Bunu anlatabilmemizlazm.
Onceleri ana miisteri devietti. Simdi ise 6zel sektdr. Ozel sektér daha segici, daha
komplike talepleri oluyor. Genel olarak Uretim kalitesine, Giretim sureglerine 6zen
gOstermeli, klima sektérimizin kalite algisini yikseltmeliyiz. Firmalarimizin
bazlarinda satis ile pazarlama, birbirine karistiriliyor. Pazarlamada “fiyat odakl”
yaklagimlara saglikl alternatifler iretebilmemizlazim.

Cemal Yilmaz: Klimanin Turkiye’deki gegmisine baktigimizda, endistriyel klimanin
agirlik noktas1 oldugunu goruyoruz. Ticari tip klima, 6zellikle split tiplerin gelismesi
ile ivme kazandi. Kullanimi yayginlastikga-diger triinlerde oldugu gibi-fiyatlar
distu. Fiyatlarin dislsinde goz 6nline alinmasi gereken bir bagka etmen;
ABD’nin Avrupa klima pazarina girmek isteyisi ile olusan fiyat rekabetidir.
Avrupa’nin guneyi, klima pazarina hakimdi. Avrupa’da da ABD urunleri ile kiyasiya
rekabet edilmesi neticesinde fiyatlar disti. Ona ragmen, gegtigimiz birkag yil
oncesinde -Avrupa’da yasanan 6ldiriict sicaklar doneminde- Paris’te klimali
restoran bulmakta gii¢liik cektim. Yani orada da klima her yere girebilmis degil.
Tirkiye’'de turizmin gelismesi ile konfor talebi dogdu. Standartlar, Gretim kalitesi
yukseldi, kullanim adedini de artirdi. Klima konusundaki talep artigi, Tirk
Ureticisinin igine yaradi. Tirkiye’nin enerji maliyetleri AB’den yiilksek ama, baska
faktorlerin yarattigi cazibe agisindan yine de avantajli. Eskiden kuguiclk bir pargayi
yurticinden temin etme olanaginiz yoktu, yurtdigsindan getiriyordunuz. Simdi, i¢
pazarda her seyi bulmak mimkin. Otomasyon talepleri 6n plana gikmaya basladi.
Bu konuda da her seyi kolaylikla tedarik edebiliyorsunuz. Standart triinlerde gok
fazla Ar-Ge gerekmeyebilir ama baz urlin gruplarinda ciddi Ar-Ge ihtiyacimiz
oldugunu goéruyoruz. Hareket kabiliyetimizi artirmaliyiz. “Buyuk balik kiiglik baligi
yutar” diye bir séz var ya, gliniimuzde “hizli olan, yavasi yutuyor” sekline geldi. Hizli
kararlar alabiliyor, uygulayabiliyor olmak ¢gok 6nemli. Uzun siire AB’ne girmemiz
mumkuin gézikmyor. Ancak herkes pozisyonunu guglendirmeye bakmali.

Proje bazli satis agirigimizoldugundan, proje firmalarina, miteahhitlerimize gok
is disuyor. Yabanci miteahhit kuruluslar da, Tirk miteahhit kuruluslarla rekabet
edebilmek igin Tirk Griinlerine ilgi gdsteriyorlar. Yurtdigindaki proje birolarini,
muteahhit kuruluslari ziyaret etmeli, kendimiz tanitmali, kabul ettirmeliyiz.
Boylelikle Turk firmalarinin isimlerini yurtdisindaki islerin sartnamelerine
gegirebiliriz. Uluslararasi proje burolari ile temaslarimiz ve yurtdigi fuar
katilimlarimiz gok 6nemli. Yoksa gerektigi kadar is alamayiz veya aldigimizislerin
karlihgini gok dislirmek sureti ile is alabilmeye devam edebiliriz.

Tevfik Akannag: Bugiine kadar biz bir seyler yapmaya, hep i¢ pazar surukledi.
Artik bu itici nokta yurtdisina kaydi. Yabanci fuarlarda Tiirk firma standlarinin gogu,
bir ticaret firmasi gibi gézikuyor. Yani pek ¢ok tip Grtin satan “satici” bir kurulug
gibi... Bu durum, Gretim maliyetlerinin yliksek olusunun nedenlerinden de biridir.
Uretimde isci verimliligini de diisiiriyor. Pazarlama siirecinde de ézellikle

italyan’lardan daha gok sey 6grenmeliyiz.

Hasan Aciil: Firmamiz kanatli-borulu tip 1s1 esanjérleri konusunda Tirkiye’deki en
blyuk imalat¢i durumunda. Endustriyel sogutmaya iliskin olarak klima, sogutma,
soguk ve donmus muhafaza, sok tesisleri, enerji santrali sogutma radyatori ve
yag sogutuculari gibi uygulamalarda kullanilan esanjoérlerin timinin
Uretiimesinde hizmet verebilecek genis urlin yelpazesine sahibiz. Bizimle birlikte
diger uretici firmalarda takip halindeler. Surekli olarak Turkiye’nin sogutma ve
iklimlendirme sektoriinde Avrupa’nin lretim Uslerinden biri olmasi gorisini
sawunmaktayiz. Yeni yatirimlara sektordeki tim firmalarin hizvermesi suretiyle ile
Avrupa’nin esanjorde ana Uretim merkezlerinden biri olmaliyiz. Son yillarda
yasanan gelismeler bu dislincemizin dogrulugunu kanitlar nitelikte ancak halen
yiirinecek epeyce yol oldugu da bir gergek. Ig pazarda sinirl bir kapasite var ve
pazardaki biiyiimenin de ancak ihracatla miimkiin olabilecegi géziikiiyor. ihracat
artirmadaki temel zaafimiz yeni olmamizdan ileri gelen dis pazarlama aginin genel
sighiginin yani sira maliyet ve verimliligimizdeki olumlu gelismelere ragmen
varolan eksikliklerimizdir. Bu genel bakis acisiyla FRITERM pazara iliskin
hedeflerini, ve Uretim yapilanmasini ihracati artirmaya ve bu yonde galisan
firmalar desteklemeye odakladi.

ihracatin artirmasindaki ana etmenin tretim teknolojisi, makine parki, AR-GE ve
UR-GE galismalarina yapilan yatirmlar oldugu aciktir. Bunun yani sira iiretimde
kalite yonetim sistemlerinin uygulanmasi, Avrupa’ya ihracatigin kesin gerekli olan
CE isaretlemesi galigmalarinin Uretici firmalarca tamamlanmasi gerektigi
disincesindeyiz.

AR-GE ¢alismalarina yapilan yatinnm firmaya ve ulkeye geri dénen
yatirmdir.Ornegin kendi gelistirdigimiz esanjér tasarim programi “COILS 5.5 FRT
1” kanatl borulu tip esanjorler konusunda Avrupa’da ilk defa EUROVENT
Sertifikas1 ile belgelendirilmistir ve bu Ulkemizdeki sektdrimize bir zemin
varatmistir. Tim klima santrali ve sodutma ekiomani treten firmalara acilim



getirmistir.

Sektdrimizin bir kisim sorunlara sahip oldugu aciktir ancak sektér disa agik bir
yaplya sahiptir. Bu nedenle ileri teknoloji kullaniimaktadir. Sektor igin yetismis
insan gucu problem olup, 6zellikle ara personel konusunda Teknisyen/ Tekniker
seviyesinde eleman sayisi eksiktir. ihracatta ve ithalatta firma siciline gére islem
yapilmahdir. Firmalarin kendi guvenilirlikleri ile buldugu ucuz kredi imkani olan
kredili ithalatta (6zellikle hammadde ithalatinda) KKDF, ithal edilen (riin sanayi
odasi tarafindan hazirlanan kapasite belgesi igerisinde var ise alinmamali,
kaldinimahdir.

Rasit Akin: Firmamiz GEMAK, bu sektoriin yan sanayisi gibi bir noktada hizmet
veriyor. Uriin kalitemizi¢ pazarda oldugu kadar, dis pazarda da rekabet edebilir
seviyede kabul ediliyor, begeniliyor. Kalite gelistirme sirecini etkileyebilecek
yatirrmlarimiz da suruyor. Awrupa pazarinda Alman Urdnlerinin belirli bir yeri var,
dolayisiyla fiyatlarinin daha yliksek olusu kabul goriyor.

Bunu asabilecek politikalar tretmemiz gerekiyor.

Onder Giiveng: Tiirkiye'de retilen meyve ve sebzenin neredeyse %50’si ¢dpe
atiliyor. Bunun nedeni hasat ydntemlerindeki hatalar ve soguk muhafaza
sisteminin olmamasindan kaynaklaniyor. Tarim politkkamizile sogutma sektéru
arasinda dogru iliskiyi kuramiyoruz. Endustriyel sogutma, Turkiye'de olmasi
gereken seviyeye yikselemedi. Konfor klimasi hizli bir gelisme gosterdi. Ama
endustriyel sogutmada bu ivmelenme yasanmadi. Turkiye’'nin 6zellikle gida ve
tarim drdnleri politikalarini da gézden gegirmesi gerekiyor. Et ve sit alaninda
gelinen noktaya pek cok lriin grubunda gelinemedi. Oniimiizdeki dénemde, lilke
kalkinmasticin oldukga buyik 6nem tasiyan gida ve tarim Grunlerinin ciddiye
alinmasi gerekiyor.

Vural Eroglu: KDV, sebzede %1, sebze, yemek haline geldiginde %18. Meyve,
meyve olarak yenilirse %8, meyve suyu olarak tiketilirse %18 KDV 6deniyor.

Onder Giiveng: Bu toplantida konuya makro diizeyde bakabilen gok 6nemli sektor
temsilcileri bulunuyor,ben de kendi payima bu galismalarin altina yerlesecek ve

onlardan bagimsiz takip edilebilecek mikro ama pratikte dogrudan fayda Gretmeye
yonelik yaklagimlar Gretmeliyizdiye distnuyorum...

Bu koordinasyon igin bir modelleme yapiimali. EUROPGAP standartlari sektoriin
sivil toplum kuruluslarinca yaygin olarak 6grenilmeye c¢aligiimali...Tarladan
tabaga,ciftlikten catala her ne denirse densin “Soguk zincir” deyimi ,lojistik
sirketlerinin yeniden érgiitlenmesi tartisilmaya baslanmali...Ureticilerin agz feci
sekilde yandigi igin artik Gflemek bile istemedigi “kooperatif¢ilik” deneyimini tekrar
masaya yatirmaliyiz...

Benim isim sadece yatirmcinin sogutma ihtiyacina uygun ¢ézimi bulmak
aslinda, fakat asla bu noktada kalamiyorsunuz...Clnki bir kag biylk sirketin
disinda projeli yatirrm yapilmiyor...kervan her zamanki gibi yolda diziliyor...
Taahhit organizasyonlarinin yetenekleri ile sinirli bir ¢éziim aliniyor...Yatirmciya ilk
yatirim maliyetlerinin cazibesi diginda bir ¢6ziim sunulmuyor,aslinda pek gok
yatirnmci da bunun 6tesinde bir beklenti icinde de olmuyor zaten... EIma depolarina
teklif veren tum meslekdaslarimizbunun gesitli drneklemeleriyle karsilasmiglardir.
Tenesir vade diye esprisi yapilan pek ¢ok satis da yapiimaktadir.

Tarim drlnlerinin kalitesi -istisnalar harig- genel ortalamada gok dusuk oldugu
icin i¢ pazardan baska bir sans bulamiyor,arzin fazlahgi fiyatlar olumsuz
etkiliyor,ureticinin daginikhigi -hem 6rgltsel anlamda hem de cografi anlamda-
pazarlik gliclinu ortadan kaldiriyor...

Tarimda bir zamanlar kendine yeten bir Glke olan Turkiye’'nin bu 6zelligini tekrar
kazanmasi igin gergekten ulke tarim politikalarindan bize kadar gelen genis bir
yelpazede isbirliklerinin yapiimasi gerekiyor... Cok glizel 6rnek calismalar
var...Fakat sayllarinin kat be kat artmasi gerek...O zaman iste endistriyel
sogutmacilarin isleri de artacaktir...Son 30 yildir endustriyel sogutma ile ilgilenen
firmalarin sayisi neredeyse ayni kalmistir...

Prof.Dr.Dogan Ozgiir: Hakkiniz var. Bu ihtiya¢c dogrultusunda, Proses Bilimleri
Fakiltesi planlaniyor.

Cengiz Hepergil: Gemicilik sektorl de bizler icin dnemli bir pazar. Turkiye’'de
tersanecilik 610 yillik bir gegmise sabhiptir.ilk tersane Osmanli imparatorlugu
déneminde 1390 yilinda Gelibolu'da kurulmus. istanbul Halig tersanesinin tas
hawzarinin temelleri 1455 yilinda Fatih Sultan Mehmet tarafindan atimis, 16.
ylizyllda diinyanin en biiyiik tersanesi haline gelmis.imparatorlugun gesitli
yerlerine kurulan deviet ve 6zel sektor tersaneleri Turkiye Cumhuriyeti'nin
kurulmasi ile degisik konum kazanmis ve bilhassa Istanbul bogaz ve Halig
cewresinde yogunlasmis. Sonraki yillarda daginik ve Istanbul’un dogal



glzelliklerinin icinde bulunan ve bireysel galismalar yapan tersaneler, gevre bilinci
dogrultusunda faaliyetlerini durdurarak 1979-1980 yillarinda alt ve Ust yapi
yoniinden organize olmus TuzZla-Aydinli koyu 6zel tersaneler bolgesine
yerlesmislerdir.

1995 yilinda insaa edilen gemi sayis137 adetiken 2001 yilinda 147 adet, su anda
Tuza tersanelerinde s6zZlesmesi yapiimis gesitli insaa safhalarinda takriben 250
adet gemi bulunmaktadir. Tirk gemi tagimaciligi ve gemi ihracati agisindan da
kiigimsenmeyecek bir rakamdir. Simdiye kadar gemi klimasi ihtiyaci yurt disindan
karsilanmakta idi. Ancak teslim surelerinin uzunlugu,sipervizyon ve servis ihtiyaci,
dolaysiile bu bedellerin yuksekligi yerli Uretici ihtiyacini dogurmustur. Tabii ki
Marin tip klima cihazi yapmak, belirli sertifikasyonlarin diginda, belirli bir bilgi
birikimi,denizsartlari gemi mukavemeti ve titresimleri ile sok dalgalarina karsi
dayanim 6zelliklerini tagiyan 6zel dizaynlari gerektirir. Kullanilan malzeme ve
komponentler, standart klima cihazlarindan oldukga farklidir.En 6nemlisi Loyd
sertifikasi gerekliligidir. Bu talep bizi de Marin tip klima cihaz tretimine sevk etti. Bu
noktada da pazarin gelistigini disinlUyorum.

Prof.Dr.Dogan Ozgiir: Tiirkiye'de yapacak gok is var. Yeter ki kosullari iyi
degerlendirelim, hizll uyum saglayabilelim. Uretim kadar pazarlamada da atiim
hedeflerimiz, azmimizolsun..

TOPLANTI KATILIMCILARI

Vural Eroglu (HSK AS.)

Cengiz Hepergil, Teviik Akannag (ALDAG AS.)
Serhat Ocakgioglu, Onder Giiveng (YORK)
Cemal Yilmaz (FRIGO SOGUTMA)

Rasit Akin (GEMAK)

Yesim Gulcan Portakal,

Senol Hiirtiirk (UNTES)

Hasan Aciil (FRITERM)



